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ACTA No" 54

SNSTÓU ORDINARIA DE LA MESA CONSTITUYENTE NO. 9
LLEVADA A CABO EL LUNES 28 DE ABRIL DEL 2OO8

En la ciudad de Montecristi, siendo las 09:47 del veintiocho de abril del dos mil ocho,
se instala la sesión ordinaria de la Mesa Constituyente No. 9 de Soberanía, Relaciones
Internacionales e Integracién Latinoamericana" Presidida por la Asambleísta María
Augusta Calle. Acttta como Secretaria Relatora laDra. Lourdes Manosalvas Vinueza.

Se constata el QUÓRUM con IaASISTENCIA de los sisuientes asambleístas:
1. TrajanoAndrade
2. MaríaAugusta Calle
3. Luis Hernández
4. Alexandra Ocles
5. Grecia Cando (Altema de Cristina Reyes)
6. Wladimir Vargas
7. Francisco Velasco

Se aprueba el siguiente ORDEN DELDÍA:
I. COMPARECENCIA DE LA COMISIÓN NEGOCIADORA DEL ACUERDO

CAN-UE

María Augusta Calle: Saluda da los Asambleístas y Asesores, da la bienvenida al
Grupo Negociador Unión Europea Comunidad Andina, e indica que resulta de interés
para quienes conforman la Mesa 9 los detalles y alcances de la negociación porque es
parte del Mandato.

Embajador Mentor Yillagómez, a caÍgo del Equipo Negociador CAN-UE: agladece la
invitación al Equipo, indica que se encuentra acompañado por Dra. Lotty Andrade,
Mesa de Servicios; Dra. Lourdes Puma, Mesa de Cooperación; Subscecretario Alexis
Valencia; Mesa de Acceso a Mercados; Subsecretario Víctor Cruz, Mesa de Compras
Públicas; Dr. Alfredo Corral, Mesa de Propiedad Intelectual.

Se hace una presentación de los miembros del Equipo Negociador y de los
Asambleístas.

A las 09:56 inicia la exposíción por parte del Embajador Mentor wlhgómez.

Por qué un acuerdo de Asociación CAN-UE
Porque mediante ese Acuerdo se va a tener un mejor situación de la actual. En Diálogo
Político y en Cooperación hay unAcuerdo firmado en el 2003, pero no es un Acuerdo
que tenga las características de otros acuerdos que se están suscribiendo con otros
países o grupos de países de la región. de En cuanto al acceso de meroado europeo,
nuestros productos ingresan a la Unión Europea en base de una concesión unilateral,
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conocida como SGP Plus sistema Generali zado de preferencias plus, que es unaconcesión unilateral no gratuita, porque al principio era una contrapartida que ponía lauE al esfuerzo que- hacen los países andinos, en la lucha .ontru la 
'droga, 

estemecanismo fue llevado a la oMC por la India; se declaró no compatible con las normasoMC, y se puso un reemplaro qn" 
", 

sGp plus, que para poder acceder al él significó elhaber firmado y el cumplimientó efectivo de 27 Convenciones Internacionales, referidas
a 4 sectores que son: derechos humanos, el sector laboral, el sector ambiental y el sectorsocial' Ese SGP Plus es similar a la concesión que otorga los Estados unidos, que esconocida como ATPDEA, por tanto tiene las mismas características, es una concesionesunilateral, es transitoria, está sujeta a renovaciones y al cumplimiento de una grancantidad de condiciones, por tanto pensamos que oon un Acuerdo consolidado se podríatener un sGP mayor, tener de alguna forma vinculante y no estar sujetos a la voluntad dela Unión Europea.

Se negocia el acuerdo bajo cuatro pRrNclpros FUNDAMENTALES:
i. Acuerdo deAsociación con tres pilares.
2. Reconocimiento de Asimetrías y TED.
3. Acuerdo que contribuya ar desarrollo sostenible intesral.4. Negociación entre bloques.

1' No es un tratado de libre comercio sino un Aouerdo de Asociación, eso significa queno solamente se negocia el átea comercial sino que también hay un diálogo p"otitico y lacooperación como pilares que tienen el mismo valoE la misma importaiciá dentro delAcuerdo' También existe desde antes del inicio de las negociaciones un reconocimiento
de la unión Europea de las asimetrías tanto de la Unión Europea con la comunidadAndina, como dentro de la propia Comunidad Andina y esto significa la posibilidad detener trato especial y diferenciado a favor de Ecuador y bohvia.

2' otro principio e: qüe contribuya al desarrollo sostenible e integral, que se concibe enel Ecuador como el desarrollo humano, económico, ambiental en contraposición con elénfasis que pone la unión Europea sóro ar medio ambiente

3. Es una negociación entre bloques, no hay posibilidades de que negocieindividualmente con los países, sino que ha de ser corrjoda la comunidad Andina, elloobliga a que haya un proceso de concertación y negociación previas entre los paísesandinos, para poder presentar una sola posición a la Unlón Europea y hablar con unasola voz.

!' El equipo negociador es plurinstitucional, donde participan las Instituciones delEstado que tengan que ver con el diálogo político, comercial. El órgano rector es el
-coMEXI 

y el Ejecutor el Ministerio de Rélaciones Exteriores. El coordinador es elViceministro de Comercio exterior, junto a él un Comité Interinstitucional Consultivo(Ministerio de Finanzas, Agriculturay Ganad,ería, Ministerio de Industrias, y Ministeriode Relaciones Exteriores, coordinador Nacional de Negociaciones con la uniónEuropea MRE, luego ei Mecanismo de lnformación con la Sociedad Civil y unResponsable de las tres áreas política, cooperación y comercial.

'4-



*u4'fu
l\sA¡ú{ B L ÉA cc)¡{ s-:l-| ^r'L, \'L f."t -t' ü

Coordinador Nacional de Negociaciones Internacionales:
Ingeniero Eduardo Egas Peña
Viceministro de Comercio Exterior e Integración,
Ministerio de Relaciones Exteriores, Comercio e lntegración
Coordinador Nacional de Negociaciones con Ia Unión Europea:
Embaj ador Méntor Yillagómez Merino,
Subsecretario de Asuntos Económicos y Comerciales,
Ministerio de Relaciones Exteriores, Comercio e Integración
Responsable de Ia Negociación del Área Política
Ministro Leonardo Anzaga,
Ministerio de Relaciones Exteriores, Comercio e Integración
Responsable de la Negociación de la Cooperación
Ministro Lourdes Puma,
Ministerio de Relaciones Exteriores, Comercio e Integración
Responsable de la Negociación del Área Comercial
Ministro Humberto Jiménez,
Ministerio de Relaciones Exteriores, Comercio e Integración
Acceso a Mercado (reglas generales y sectores no agrícolas)
Coordinador: Ec. Alexis Valencia, Ministerio de Industrias y Competitividad
Acceso a Mercado (agricultura)
Coordinador: Ec. Edwin Vásquez, Ministerio de Relaciones Exteriores. Comercio
Integración
Asuntos Aduaneros y Facilitación de Comercio
co ordinado r : Dr a. Irotchka oy arzut, c orporaci ón Aduanera Ecuatori ana
Asimetrías y Trato Especial y Diferenciado
Coordinador: Dr. Germán Ortega, Ministerio de Relaciones Exteriores, Comercio
Integración
Reglas de Origen
Coordinador: Ec. Santiago Segovia, Banco Central del Ecuador
Obstáculos Técnicos al Comercio
coordinador: Ing. Felipe urresta, Instituto Ecuatoriano de Normalización
Medidas Sanitarias y Fitosanitarias
coordinador: Dr. Luis Naveda, Servicio Ecuatoriano de Sanidad Agropecuaria
Servicios y Establecimiento
Coordinador: Dra. Lofty Andrade, Ministerio de Relaciones Exteriores, Comercio e
Integración; Ec. Karina Amaluisa, Ministerio de Relaciones Exteriores. Comercio e
Integración
Instrumentos de Defensa Comercial
Coordinador: Ec. JuanLozada, Ministerio Coordinador de la Producción
Propiedad Intelectual
Coordinador: Dr. Alfredo Corral,Instituto Ecuatoriano de Propiedad Intelectual
Competencia
Coordinador: Dr. Homero Larrea, Ministerio de Relaciones Exteriores. Comercio
Integración
Solución de Diferencias
Coordinador: Dr. Rolando Suárez, Ministerio de Relaciones Exteriores, Comercio
Intesración
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Comercio y Desarrollo Sostenible

,?::#il,1X"r: 
Dra' Alba coello, Ministerio de Relaciones Exteriores, comercio e

Compras públicas
coordinador: Ing. víctor cruz,Minísterio de Industrias y competitividad

Estas son las instituciones involucradas en cada Mesa, para darun ejemproEn Acceso a rnercados está (regfas generales y s.ectores no agrícolas) Ministerio de RetacionesExteriores' Ministerio- o" rnorltiiá"ó,'-tü¡n¡ri"rio de E"á,ilriu y Finanzas, Ministerio de
ÉSrjiljlilÍ;Ganadería 

ngropácr;rü pir"", Banco c""trrr o"],Écuado¡ corporación Aduanera

Es decir que se tr"l".g? un Equipo que, si bien tiene la coordinaciónRelaciones Exteriores, 
_trene una i¡iáñ olrtigipación de rnstituciones, recibecoMEXl, que es er órgano recto¡ y t"ró¡án directamente der presidente de ra

BALANZA COMER.CIAL

3ALANZA COMERCIAL DEL ECUADOR MUNDO-UE

.._-=-----.1

+aALANZACOMERC|A,_^-L I \J f AL _--_ BALANZA COVeRClal ue
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del Ministerio de
rnstrucciones del
República.
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La importancia del comercio en esta negociación vemos que la Balanzacomerciar delEcuador con Mundo-u! :t estable, que es diferente con respecto a difbrentes países delmundo donde existen altibajos, donáe la balanzatienen .rna tendencia decreciente, noasí con la uE que es favorable para el Ecuador. si ," qJt" el sector petrolero es unabalanza con tendencia crecienr" v J".á"iente para 
"r 

Áto ¿" países der mundo.
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Según la estructura de las exportaciones tenemos que el 45oA va a Estados Unidos y el
14oA a la Unión Europea, pero si se suprime el sector petrolero tenemos que va e\3I%
a Estados Unidos y 28% a la Unión Europea.
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ECUADOR: EXPORTACION A LA UE SIN PETROLEO
ANOS 2000 - 2006

EN MILES DE DOLARES

En las importaciones de la Unión
significativo, pero hace que Tabalanza

Europea hay un decrecimiento, que no
comercial sea más favorable.

tan

EGIJADOF¡: IMPORTAC|ONES DESDre
ANOS 2000_2006

EN MILES DE DOLARES
.A.NOS IMP TOTAL ,IP UE PAFTTICIP-

2000 3.721 .7 435.339 12o/o
2001 i64.160 647.455 13
o02 6.494.850 905.1 0a 14o/o

2003 6,535,221 4 13o/o
2004 7.461.933 464.926 11.

u oo5 9.609.601 1.O55.744 11o/o
2006 12.114.485 ,212.767 1Oo/oFuente: Banco Central del Ecuá

SISTEMA GENERALTZADO DE PREFERENCIAS (SGP PLUS)
La fotrna de acceso actual que hay es el Reglamento (CE) 980, donde se establece el
Nuevo Sistema Generulizado de Preferencias, en enero 2006 - diciembre 2008. tenía
que vencer en diciembre de este año, sin embargo en la última Ronda de negociaciones,
que tuvo lugar en Quito la semana pasada se obtuvo una prolongación y renovación de
este sistema hasta que tenninen las negociaciones, es decir se puede tener un año y
medio más del SGP, pero las caracteústicas son:

Concesión unilateral.
Preferencias arancelarias parciales en algunos productos.

ESTRUGTU RA EXPO RTACTON ES JrOTALES Y NO PETROLERAS
PROMEDTO 200o.t2o0e

ETOÍAL TNO PETROLERO

ANOS EXP MUNDO EXP UE PARTICIP
2000 2,484,361 631,294 25.4%
2001 2,759,048 692,639 25j%
2002 2,981,346 808,430 27.1%
2003 3,615,953 1,083,381 30.0%
2004 3,519,138 1,046,751 29.704
2005 4,219,254 1,284,733 30.4o/o
2006 4,819.177 1 .490,915 30.9%
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Sujeto a renovaciones periódicas.
Prórroga sujeta condiciones.
Haber ratificado e implementado convenciones internacionales (DDHH, laboralesOIt Protección medio ambiente, ¿-gurl

PARTICIPACION DEL SGP
Muestran tendencia creciente del
que se debe consolidar a través de

200-2006,1o que demuestra que sí se aprovecha SGp,unAcuerdo.

El Equipo Negociador negocia desde el principio en base al maco jurídico existente enel País' es decir la legislación nacional pero también la legislación Andina, los Acuerdosadquiridos por er Ecuador en ra oMc, u ru qu" ," irrgr"rá en 1995 de manera tardía, enel momento en que el GArr se transformuLu 
"n 

la"ovtc, lo que significó al Ecuadoradquirir compromisos más profundos, ro qu" irrnui de arguna manera en ranegociación. se ha negociado dentro.dg 
9se -ur"o;rrriái"o q,r" rige para el Ecuador,pero en marzo el MRE presentó al coMEXr 

"nur 
áirectrices para enrumbar lasnegociaciones' teniendo en cuenta el trabajo q.' iu isamblea constituyente estárealizando, pues de aquí va a salir una nueva constitución que va a lnarcar el rurnbo delEstado y su nuevo marco jurídico, utí 

:1Tgj-re_rtas leyes que saldrán de ia constitución,por eso se lrevaron posiciones al coMEXI que'lás'aprobó y las transformó endirectivas' las cuales,tienen.que responder al desanollo del Ecuador, y sobretodo nolimitar las opciones de políticas de lis países andinos, es decir preselvar los espacios,para que la normativa que salga de la Asambleu conriitovente pueda ser efectivamenteimplementada por el Ejécutivol

DIRECTIVAS PRESIDENCIALES.
- Negociación Comercial:

precautelar y promover intereses nacionales.
espacio para formulación e instrumentación de políticas públicas.- No exclusión a priori

- Negociación expedita

DIRECTIVAS COMEXI
- Asuntos Específicos:

- Promoción del desarrollo de los países andinos.- No limitar las.opciones de políticas a ros;;rr* andinos.- Mecanismos de seguimiento y evaluación
- Formulación e implementación de las políticas de desa'ollo: régimen desalvaguardias; períodos de transición más lrrg;;;cláusura de Revisión.- Trato especiar y diferenciado: oirpo.i.iorr", TED incorporadas en

$i;:tot-*; 
disposiciones asimétricas; u"""ro-ur mercado superior ar sGp

- cooperación: fortalecimiento de instituciones nacionales clave y desarrollodela capacidad de oferta.
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MESA N" 9
SOBERANIA, RELACIONES INTERNACIONALES

E INTEGRACION LATINOAMERICANA
ACTA 54 , 28lO4lO8

Hace una breve explicación de la III Ronda de Negociaciones de la sernana pasada,
explica por puntos temáticos:

COMPRAS PUBLICAS: Mecanismo esencial de desarrollo del Estado ecuatoriano.
- Presentación de propuesta ecuatoriana de párrafo a la CAN:

- En base al principio TED, las disposiciones de este capítulo serán aplicables
solo a bienes y servicios no producidos.

- Autonomíaparu implementar su política pública, productiva y de apoyo a los
pequeños productores, incluidas las MIpyMES.

DESARROLLO SOSTENIBLE: se reconoce que en esta Mesa niiu muchas
diferencias entre el pensamiento del Presidente Correa y como se había venido
trabajando, por 1o que se pidió un espacio de reflexión al interior del país para presenrar
una nueva propuesta, que se enftegará hasta el 9 de rnayo. Entre el 9 y 30 de rnayo debe
ser consensuada con el resto de países andinos, entonces se presentará alaUE con una
mini Ronda de negociaciones paratratar este punto y el punto de servicios.

PROPIEDAD INTELECTUAL
- Reunión con la Unión Europea meramente informativa.
- La vida no es patentable.

- Necesidad de proteger biodiversidad y conocimientos ancestrales.

SERVICIOS
Cuando se ingresa OMC el Ecuador aceptó muchos compromisos.

Ecuador presentó una propuesta de salvaguardia ala CAN.
Revisión de oferta a efectos de promover la liberalización de servicios que
constituyen insumos par a la producción.

ACCESO A MERCADOS
uE asume el compromiso de consolidar y mejorar el régimen de SGp plus.

UE aceptó incorporar el tema del banano en la negociación. El banano no se
beneficia del SGP y pagaun arancel muy alto.
Ecuador presentó una propuesta de salvaguardia bilateral y salvaguardia agrícola
con características distintas a aquelias que se tiene dentro de oMC.

ASUNTOS HORIZONTALES
Implementación de un mecanismo de evaluación y corrección del Acuerdo.
Cláusula de revisión.

SITUACIÓN DEL DIALOGO POLITICO
Principios acordados en el pilar político:
El respeto al derecho intetnacional: soberania e igualdad jurídica de los Estados.
El respeto por los principios democráticos y los derechos humanos fundamentales;
La promoción del desarroilo sostenible como un principio rector parula implementación
del Acuerdo

?/
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SITUACIÓN DE COOPERACIÓN

Principios

''BERANTA, 
RELACT'NEs rnru**#iotfrf=i

E INTEGRACION LATINOAMERICANA
ACTA54, 2AlO4lOA

gobierno y la plena vigencia del

- Derecho soberano para definir políticas de desarrollo.
- Cooperación a nivel nacional yregional.
- Cooperación relatjvaal comercio 

-
- Reconocimiento de las asimetrías
Objetivos:

Fortalecer lapaz y la seguridad.
Conhibuir a la lucha contra lapobreza
Fortalecer la institucionaiidad democrática, el buen
estado de derecho.
Profundizar el proceso de integración regional.

RELACION CON LA SOCIEDAD CIVIL
Encuentros Sociedad Civil:
- A nivel andino: 2 reuniones informativas:

- 24 noviembre 2007
- 22 de abril del 2008

- En el Ecuador:3 foros:
- 30 de noviembre y io de diciembre2007: I Diálogo de la Sociedad civil.- 2 y 3 de abril de 2008: Foro Nacional y seminarios Técnicos preparatorios

del II Diálogo.
- 7 y 8 de abril: II Diálogo de la Sociedad Civil.

A Iüs 10:31 termina exposición.

MarÍa Augusta Calle: abre el debate para las preguntas.

Alexandra ocles: cuál es la visión de integración desde la cualse actúa. cuáles son lostemas que no se está dispuesto a negociár. Cuáles son los términos en el caso delEcuador que marcan el tratamiento diferenciado de ras asimetrías.

Respuesta: la visión de la integración que se tiene es "integración integral,, es decir quevaya más allá de los aspectos económicos y comerciales, y que promueva el desarrollointegral de los 4 países miembros. se busca dentro cAÑ un mecanismo flexible quepermita una cabida cómoda para 4 países, porque al interior de la cAN hay países condiferentes visiones de desarrollo como colombia-peru y otro distinto que participaEcuador-Bolivia' El proceso debe tener mecanismo y nexiuinaad ,recesarios para queavancen juntos en la negociación con 10s esquema señalados.

De acuerdo al plan de negociación no hay tema no negociable. El Ecuador no tieneporque excluir ningún sector ni elemento de la discuslón, conforme lo ha dicho elpropio Presidente correa, sino que tenía que al interior de la negociación buscar losmejores resultados para el país.

{
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La negociación de bloque a bloque obliga a negociación y coordinación mayor entre 4
países andinos y se ha de reflejar las asimetrías en un trato especial y diferenciado está
dado para los cuatro países andinos en relación con la Unión Europea, pero
especialmente para Bolivia y Ecuador. Bolivia ha hecho varios planteamientos de trato
diferenciado en diferentes campos, igualmente los ha hecho el Ecuador en varias otras
mesas, sin embargo como táctica de negociación "no han puesto Toda la carne al
asador" por llamarlo de alguna maneÍa) están esperando un poco, dice que hay que
pensar que acaba de terminarse la III Ronda de Negociaciones, la I Ronda fue un
intercambio de objetivos generales, en la II se establecieron los métodos y rnodalidades
de negociación y recién en la III Ronda, en la semanapasada, se ha entrado a un proceso
sustantivo, se quiere ver por donde se encamina la Unión Europa, quieren ver cuáles van
a ser sus respuestas para entonces plantear como mayor exactitud los requerimientos
esp ecífi co s p ar a :urr trato esp ecial di ferenci ado.

Francisco Velasco: Da un saludo y pregunta: cuáles de los jefes de negociación ya
participaron en las negociaciones del TLC con Estados Unidos, quiénes tienen ese
funesto orecedente.

Mentor Villagómez: De quienes se acuerda tuvieron participación el Dr. Edwin
Yáqtez, Mesa de Negociación Agncola, y Dr. Alfredo Corral de la Propiedad
Intelectual, los dos tienen un grado de experticia calificado y elevado; los dos, siendo
funcionarios del gobiemo, el uno como Asesor del Ministerio de Relaciones Exteriores
y el otro como Director del IEPI, están obligados a acatar las disposiciones del
gobierno; nadie, ninguna persona del equipo negociador tiene la facultad de negociar
por cuenta separada.

Francisco Velasco: un documento de la página web: http://europa.eu: "Una Europa
global: competir en el mundo", elaborado en 2006 por la comisión Europea (1); en el
documento señalado se definen claramente los objetivos de la Unión Europea:
- "Acceso a los recursos: la industriq europea debería poder tener acceso a los
recursos cruciales, como la energía, las materias primas, los metales y la chararra, y
dicho acceso sélo debería restringirse por motivos medioambientales o de seguridad.

- "NLtevas áreas de crecimiento: derechos de propiedad intelectual (DPD, set.vicios,
inversiones, contratación pública y competencia.

- "La contratación pública de terceros países debería estar abíerta ct los proveedores
europeos. La Comisión íniciará una acción dirígida a reducir las práctícas restrictivas
díscriminatorías.

- "La UE y sus socios deberían hacer más esfuerzos en lo concerniente al respeto de
los derechos de propiedad intelech"¿al (DPI), esfuerzos qwe adoptarán diferentes
formas: disposiciones específicas en los acuerdos bilaterales, re/üerzo de la
cooperacíón aduanera, diálogos, presencía y recursos consolidados sobre el terreno, y
sensibilizacíón de las empresas europeas ".

Que el COMEXI que sea el organismo rector da cuenta de que es un tratado de
comercio, por más que se diga que hay otros pilares. Entonces pregunta: Sobre los

,/
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mecanismos para tener contacto con la sociedad y si se está replicando la manera comouno de los ejes de la negociación del TLC fue" el secretismo de esas negociaciones.solicita informaciótt to-o dan cuenta de la sociedad civil, pero hay la sensación que nohan habidos suficiente socialización de estas Rondas de Negociación con la sociedadcivil' cuáles serían los mecanismo previstos para que la sociedad civil esté informada.

Mentor villagómez: el Acuerdo con la uE es un acuerdo de asociación, no es solo delámbito comercial, los ámbitos políticos y de cooperación tendrán la misma validez, perosi no hay un balance entre los tres el Acuerdo il;;;;" darse. sin emuurgo, hay quereconocer' con honestidad, que el pilar de comercio ..ti pactado para ser negociado conlas normas de la oMc, pot tanto las discipli*r"v r* 14 mesas de negociacióncorresponden a aquellas que también tenía el rrc rán Estados unidos, o aquel otroproceso más amplio de ALCA, por eso el Presidente ha dicho que no hay exclusión apriori' Las directrices que salen son apenas del 13 demaruo ylaultima¿el rq de abril,están en proceso de ejecución. con la sociedad 
"irrii 

," rru hecho un gran esfuerzo porttatar de organizar ese concepto tan etéreo, entonces como buscar un organismo querepresente a la sociedad civil en 
1l,proceso o" ,"go.iución, porque todos somossociedad civil' Se han hecho foros del cual nació ü J."urion de un comité que está

:t"::ru:"H:,""t;o 
de tuncionamient. para compartir criterios antes d; q;; empiecen

Francisco velasco:,Reconoce 7a apetfur.a patl eldiálogo del grupo negociadora que haconcurrido, sin embargo re preocupa la política extJrior de colombia y peru, queevidentemente quiere firmar un TLó con Estados, no hay peligro entonces peligro deque si Bolivia quiere gozar a plenitud 
$e.los 

TED,'ti; posicion ecuatoriana está siendode cautela o "pone todalacame al asador" como ,, rru ái"no, sea concebida solo comoun régimen de excepción y no como un bloque. q.r" ," 
"rpera 

entonces, pregunta.

Mentor vilIagómezi no se sabe por clonde van air las respuestas de unión Europea. seconcluyó con una prolongación áel sGP Plus y corl ir in"o.poración del banano a lasnegociaciones' lo que hace pensar que en efecto no hacíá falta ad,elantu. utgrro,pedidos' Se ha tenido cuidado de aclarcr que el Ecuador ha dicho que hará uso delderecho de tener un trato especial y diferenciado. Las ,ituucion", de los 4 países sondiferentes, pero tampoco lás siruáciones de Bolivia y Ecuador son similares. Elcomercio que tiene Bolivia con unión 
luropea ,"pr"r"áru eI2%o,para Ecuador es el28Yo' eso maraa diferencias en la nego ciación, es decir que para Bolivia en el temacomercial no es igual, quizási en ro p.ilíti"o y d; 

"oop;;u"ion si tenga interés, pero en Iocomercial no precisamente. por eilo, existe 
"i 

.o.nprá-iro o" lo, 4 países purá 
"oop"ru.

y coordinar acciones conjuntas en los_ aspectos que sean posibles, pero no se puede

fl.'|:HJinguna 
política de ninguno de los puí.";;;uounui, n.goóiá il.t;, intereses

Francisco velasco: pregunta a la Mesa de servicios, la unión Europea ha pedido hacerIeyes especi ales parcque sus empresas puedan participar en los servicios.

Respuesta de LottyAndrade: La Mesa de Servicios y Establecimiento no tiene que ver

tv'
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con los servicios que el Estado da en sus facultades púbicas, no se negocia nada que
tenga que vor con compras públicas, eso significa que no entra ahí ningún tipo de
negociación de seguridad social, policía, seguridad, impuestos, subsidios a sus
productores (urea, combustibles). Telecomunicaciones, Servicios financieros, está
abierto hace más de 20 años. Telefonía celular ha sido liberalizado. Se está negociando
lo que ya está consolidado y comprometido en la OMC. El establecimiento se refiere a
la presencia de inversionistas. El Mandato de la Unión Europea dado por su 27
miembros, no le autorizanegociar inversiones, es decir que no habrá tipo de acuerdo de
solucién de controversias, de medidas de protección ala inversión, eso se hace a través
de acuerdos bilaterales recíprocos que el Ecuador firma con cada país. Eso está fuera de
la negociación. La posición del Ecuador en este caso, de poner leyes, no utilizar el
Acuerdo para venir a ningún Congreso que se instale posteriormente para decirle que
cambien leyes, la negociación y el equipo negociador es claro que en los textos no se
podrán cláusula que permita comprometer legislación posterior. La oferta ecuatoriana es
de listas positivas, solo lo que se pone se compromete, es oferta de país a país, no tiene
que ver nada con lo que haga Colornbia, Perú, Bolivia, se pueden retirar las ofeftas
parcial o totalmente. Da lectura a los términos de la propuesta del Ecuador.

Efectivamente hay una legislación que establece restricciones, y cada Estado puede
adoptar las medidas y políticas. La oferta europea es la oferta mejorada de DOHA. En
suma, no es un tema que esté restringido. No hay ninguna obligación de cambiar leyes.

MentorVillagómez: añade que el Ecuador, en el caso de compras púbicas, se excluye
de todo aquello que pueda hacerse en el país porque la Unión Europea busca satisfacer
sus propios intereses y quiere que se les dé trato simil ar, pero se el Ecuador ya ha
planteado una reserya previa. Los documentos que están en negociación se los trata en
forma reselada, pero eso no quiere decir que autoridades de gobierno puedan tener
acceso a esa información.

Lotty Andrade: ya existe trato diferenciado para empresa extranjera y nacional en el
Ecuador, si hay restricciones se puede especificar en el Acuerdo.

Francisco Velasco: consulta qué pidió la Unión Europea para que se ponga que la vida
no es patentable. Y quisiera saber dónde está el documento de la demanda europea.

Alfredo Corral: sobre el nefasto precedente de que sean negociadores del TLC con
Estados Unidos, dice que tiene 15 años negociando en varios procesos negociadores, en
el ALCA, el TLC con EE UU y ahora CAN-UE, siempre cuidando los intereses de país;
recuerda que en la negociación del TLC, las Mesas que no ceffaron porque no hubo
acuerdo ya que se mantuvo una posición firme fueron las de Agricultura y Propiedad
Intelectual, es decir que de los 18 y 19 temas que se negociaban, en los de las Mesas en
referencia no se llegó a ningún acuerdo.

En cuanto a qué pide Europa en cuanto a patentes indica que no pide nada, esa es la
diferencia con el TLC con Estados, en ese primero había una ámbito específico en
cuanto a pafentas, en el Acuerdo UE-CAN no existen norrnas que hagan referencia a
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eso' sin embargo en vista de que han habido comentarios_ al respecto, se ha puesto quela vida no será patentable, yu q.r" en las perspectivas del coMEXI hay un entendidodiferente entre lo que se itá pu.tto com: equipo negociador. La Mesá de propiedadIntelectual es una Mesa defensiva, pero Europu tirn" ,rn avance mayor en materia depatentes, entonces ra pregunta 
"r-.ó*o t"*, ,r"ntu¡s o ganar en ra negociación depropiedad intelectual, defendiendo esas áreas el dereciro de las .o-uniJuJes indígenas y

til,nil:mJ"Í"_?,*?diversidad ra posicián der Ecuad";;, ;;"tear que ra

inierectuar,.uu""ptudaen*,*",H:;:"J::1H%T*"":¿T#l[:".:"rr":""Ti::
recursos biológicos y genéticos' Én la cámunidad enáau se requiere una autorizacióndel Estado o de la comunidad indígena vinculada a ese recurso biológico o genético. ElDr' Edwin cevallos, médico 

""rítonuno. usó lu iil"u^uru para elevare inventó unproducto parc elevat las defensas del sistem" ir-"""rogico para lo cual patentó suproducto previa autonzación del Estado ecuatoriano. cuun¿o Ecuador adhiere oMc secompromete a tener pisos mínimos en materia de propiedad intelectual que permitedefender desarrollos tecnológicos en base a co.rociáiento biológicos o biodiverso, loque está en relación con varias norrnas internacionut-ort" reconocidas y que er Ecuadorha asumido anteriormente' siempre y crundo que exista un acceso legal conocido comoconocimiento documentado previo.

Mentor villagómez: estos desa.rollos científicos que parten de conocimientosancestrales y biodiversos ya se dan, entonces hay que ent"nder como se quiere protegerla biodiversidad y el conócimiento'ance, tral, nó ei impidiendo el estudi,o, sino que se

í:3|rffffi:T"H'.::"]fl"9;il;á q"" se ro pague a quienes .on ros legítimos

Francisco Velasco: insiste que eso es patentar la vida.

Mentor villagómez: sin nuestro control ellos van a seguir patentando, por lo menos setendrá que dar autonzación y exigir rrn pugo.

Francisco velasco: están considerados ro temas de migración.

Mentor villagómez: eJ tema de migración fue dentro del Acuerdo, no se ha llegado ala discusión del tratamiento especiri"o. rucomisión Europea no tiene facultad plenapara llegar a acuerdos migratorits, sin embargo .o-o ,igren desarrorlandq sus políticascomunitarias ha accedido a que la con:uniduJeurop"u 
"-orrrirr,i" 

con ranegociación.

Francisco Velasco:^le preocupa que estos temas no se ncúltimo, como metáfor i 3er ̂ ^ úi* iue, 
..está_ verde,, ; 

t 
:1:'T,'"t;:" 

t,","ig 
Tlffl"::parecería que se va dejando pu.u qrr. ar final venga ál A"u.rdo marco que es unanegociación política, en las cuestiones técnicas rr"v Ji-p"ligro de que lo irnportante se

;:'"::*:ir""1lT;T** 
y no técnicamenre de manéra qi" ," pueda exigir el respeto a

Mentor villagómez: todas las disposiciones tienen la obligación de recogerlas en las

,T¡\SAA,4I}LEA (:<> ¡.J sl-r -t-.L¡ \, E¡.,¡ -r- I:
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Mesas y a nivel andino con nuestros socios comunitarios, en la Mini Ronda y la IV
Ronda de Negociación, donde estarán incluidos los planteamientos de la posición
ecuatoriana, asgi como todos los elementos señalados por el Presidente de la República,
por el COMEXI, por este diálogo con laAsamblea.

Trajano Andrade: es una decisión del gobiemo impulsar la negociación CAN-UE,
dentro de la negociaciónvan a tener un trato individualizado en 1o que tiene que ver con
la negociación marco, por ejemplo si mañana uno de los países no acepta el marco
global, existe un espacio para negociar individualmente o no, o sólo se firma el Acuerdo
como Comunidad Andina.

Otra inquietud que tienes es respecto cle la socialización del tema, que se está haciendo
para que a nivel nacional puedan ver oportunidad que permitan insertarse en un proceso
de producción que haga que se beneficien de esteAcuerdo.

Si lo que se busca es un beneficio para el país en un intercambio comercial con la UE
qué otras experiencias tiene el equipo negociador como referencias para que las
condiciones puedan tener una vivencia que permita mejorar lo que en otras partes ha
sido experiencia negativa. Chile tiene un Acuerdo con UE, de pronto también exista
dentro del equipo negociador referencia que pueda infbrmar.

Mentor Villagómez: La negociación tiene que llevarse de bloque a bloque, CAN-UE,
no hay por el momento la posibilidad de que un país de la CAN pueda negociar un
Acuerdo en forma bilateral. El ejercicio de negociación interna y de coorclinación de
políticas es dificil, es decir si un país no da paso a una propuesta esa no puede ser
presentada, entonces se podría romper el Acuerdo de Negociación. En la III Ronda |a
UE no aceptó varias propuestas de Bolivia de trato diferenciado, y Bolivia se mantenía
en no querer excluirse de esos sectores, pero con esa negativa de la UE no habria
posibilidad alguna de adelantar en ese campo, lo que podría llevar al rompimiento. En
una reunión de jefes de grupos negociadores, se aprobó el empezar a buscar una
arquitectura innovadota para tratat de conseguir y buscar que quepan los 4 países con
propuestas diferentes; la UE hasta el momento no lo ha aceptado.

Sobre la socialización de la información, desafortunadamente la fbnnación del Comité
Consultivo es de fecha reciente, antes de éste no había manera de infbrmar, salvo poner
información en la web del Ministerio de Relaciones Exteriores; a partir de ahora se van
a discutir los temas que necesitan ser negociados para que el Cornité Nacional los
cofiozca. Se han hecho tres foros, la limitante es el costo, pues no existe presupuesto
que permifa Ia rcalización de estos foros, que se han organizado con cooperación
internacional.

En cuanto a los referentes, se dividió en grupos de países, la Unión Europea ha firmado
con Chile, México; está en negociación con Mercosur; se ha buscado acercamiento para
aprovechar las experiencias que ellos han tenido. Como experiencia negativa en México
se podría presumir en el maí2. aunque la posición gubernamental es contraria y está a
favor; en Centroaméricatambiénhay notieias de buenas experiencias.
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Grecia Cando: qué mecanismos de seguridad se pueden buscar para que los esfuerzos yestudios de nuestros profesionales no sea aprovechados por otros y les patenten susinventos en otros países. A que se refería ,o., lu, 
"or.rfru, 

públicas cuando se decía queel Ecuador está en el derecho de licitar primero puru ,ru"iorrales y no prioritariamentepara extranjeros.

Mentor villagómez: la disposición €¡rbernamental es que si se va a ejecutar una obrapública a cualquier nivel de gobierno ésta no se licitará en el campo internacional si esque existen las empresas en el país que pueda ejecutar esa obra, ,álo 
"n 

el caso de queno existierala capacidad tecnológica o financiéraparullevar adelante un proyecto degran envergadura.

Alfredo corral: 
-una- 

forma de proteger estos elementos de la biodiversidad espermitiéndole al Estado que autori". .l ,rro de aquellos, así como la cornunidadindígena titular ancestral de ese recurso. Para que exista la protección se necesita queuna legislación o algo similar donde se está utilizando los conocimientos ancestrales setenga en Europa que diga que necesit a la autoización de países andinos o ecuatorianospara tealizar los estudios y posterior patentación, entonces en esos casbs quien va adefinir y decidir es la comunidad indígen a, alacual puede ser que no le interese que eseconocimiento ancestral vinculado a un elemento de biodiversidad sea explotado. Hoy semanejan en base a convenios.

Luis Hernánd'ez: existe algún condicionamiento en las negociaciones; en tema demedio ambiente o de drogas. Siempre hubo dificultad en la negociación con Europaporque tienen alianza estratégica con sus ex colonias, en el tema del bananoespecífi camente es complicado.

Mentor villagómez: Existe en dos partes del Acuerdo como en diálogo político ycooperación, cláusulas referentes a medio ambiente y tráfico de droga] páro ,-ro ."adquiere obligación de aceptar Bases Militares, o instÁmentos de ninguna naturaleza,sino desde el punto de vista de la cooperación. se trata de cooperar para evitar el tráficoilícito de drogas, para ser beneficiarior ¿"1 Sistema General de preferencias plus, con elcual ya hay compromiso de coop erar para la lucha contra el narcotráfico sincondicionamiento específico de la unión Europea, que se podría decir que nos pagaban
dándonos ese acceso preferente. Lo mismo en el campo de medio ambiente.

Las alianzas de Europa con Africa, caribe y pacífico son muy fuertes, por lo que tocópreguntar varias veces sobre ese tema, al cual respondieron que eran sus ex colonias.Entonces averigüamos y nosotros que eramos, frente a lo que se indicó que portugal yEspaña ingresaron tardíament", poi lo que no pudiero n hacer valer sus derechos conanterioridad' El nivel de desarrollo dé esos países es mayor que algunos paíseslatinoamericanos' sin duda ha habido afectación en el tema del banano, que ya se haincluido en este Acuerdo, aunque no va a haber igual tratamiento, p".o ,i por lo menos
más justo.
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María Augusta Calle: reflexiona que hay 14 mesas de negociación, todas de
fundamental importancia para el País, el conocimiento que la sociedad civil tiene al
respecto es bastante escaso, no sabe si se está dentro de la categoría del secretismo que
sí se utilizó en el TLC, pero sí en l¿' desinfonnación de la negociación. Un segundo
punto, que deja duda es de qué forma se negocia conjuntamente como equipo CAN si
dentro de la CAN no hay acuerdo político, esa falta de consenso de un lado de los
negociadores es una deficiencia bastante grande que se va a tener al momento de llegar
a tener acuerdos. No se entiende porque se dice que se remarca que es un Acuerdo de
Asociación, si se está abriendo la legalidad del saqueo en el campo de la propiedad
intelectual, esta afirmación la hace por la visión de lo que ve desde afuera: Un equipo
tiene tradición de frabqo en conjunto como UE, el otro lado, la CAN. no tiene el mismo
nivel de cohesión; las leyes son absolutamente diferentes, enronces se pregunta cómo se
negocia. Añade que probablemente se requerirá mayor información, la cual se les
solicitará oportunamente,para que visiten a otras Mesas. Agradece por la presencia.

Mentor Villagómez: sobre el tema de la información para la sociedad civil están
conscientes de que hay que hacer mayores esfuerzos, pues negociar dentro de la CAN-
UE No es fácil, es materia compleja por las visiones de los países, sin ernbargo se ha
logrado llegar juntos hasta la Tercera Ronda. Se quiere que nuestra legislación andina
sea reconocida en la Unión Europa para que haya equilibro en ias negociaciones.
Agradece a los Asambleístas por la oportunidad que les han dado para poder discutir en
la forma más sincera y franca. si se hace una exposición Mesa por Mesa será más
detallada que lo que no se puede dar en una sola reunión.

María Augusta calle: recuerda que a las 15:00 hay reunión de plenario.

Se CLAUSURA Ia sesión a las 11:55

Dra. Lourdes Manosalvas V.
SECRETARIA RELATORA
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